TOMO I - VOLUMEN 2
HECHOS Y ACTOS JURIDICOS

LiNa BicLiazzi GERI
UMBERTO BRECCIA
Francesco D. BUSNELLI
Uco NatoL

TRADUCCION: FERNANDO HINESTROSA

v’

UNIVERSIDAD EXTERNADO DE COLOMBIA



INDICE

VHI. Loshechosjuridicos . .. ......... .. ... .. .. ... . ...,

1. Nocion general de hechojuridico. ... ..................
2. Supuesto de hecho simple y supuesto de hecho complejo . .. . ..
3. El problema de la eficaciajuridica . .. ..................
4. Clasificaciones de los hechosjuridicos .. ................

SECCION PRIMERA: Los hechos jurtdicos (en sentido estricto) ... ...
5. ldentificacionde lacategoria . .......................
SECCION SEGUNDA: Los actos jurfdicos ..........c.oocoivivenenn..

6. Problemas normativos y practicos vinculados a la categoria
delactojuridico . . . .. ... ... . e
7. Consecuencias de la diferenciacion entre actos juridicos en
sentido estricto y negociosjuridicos . . ... ... .. L
8. Actos juridicos en sentido estricto: sistematizacion de la
CAtBBOTIA. . . . it vttt it et e e e e
9. El problema de la identificacidn de principios generales aplicables
a integra la categoria de los actos juridicos en sentido estricto . . .

IX. Negociojuridicoycontrato . ............ ... v uuiurnnon

SECCION PRIMERA: Problemas generales ........................

1. De la disciplina general del contrato a la categorfa del negocio
JURAIco. . . o e
2. Disciplina del negocio juridico en el codigo civil alemén . . . .. ..
3. Difusion de las teorias negociales en la cultura jur{dica italiana . .
4. Posicion de la literatura juridica contempordnea . . .. .. .... ..

SECCION SEGUNDA: La nocién de negocio juridico ...............

5. Significado y limites del papel de la voluntad particular en el
negocio Juridico . .. ... .. ...
6. Teoria del negocio como “manifestacion de voluntad que tiende
aunefectojuridico™ . . .. .. ... L
7. Teoria del negocio como “‘autorregulacién de intereses” ... ...
8. “‘Objetivacion’ del negocio y las llamadas *‘relaciones
contractualesde hecho™ . .. . ... ... ... ... ... ... ... ...
9. Teoria del negocio como fuente de normas juridicas dictadas
por el ordenamiento de los particulares . . . .. .............
10. Problemas conexos con la categoria del negocio juridico . ... ..



V1

Indice

SEccION TERCERA: Elconflicto entrevoluntady declaracion y la tutela
delaconfianza ............... ...

11. Conflicto entre voluntad y declaracion en el negocio juridico . ..

12. Tutelade la“‘confianza” ................... ... ......

13. Valoracion critica del significado politico atribuido a la supera-
cion del “dogmade lavoluntad” . ... ..................

SECCION CUARTA: La autonomta negocial privada ...............

14. Nocién de autonomiaprivada .. .. ....................
15. Nacimiento de la categoriadel contrato , .. ..............
16. Valores de libertad tradicionalmente colocados como fundamento
delcontrato . . .. .. ... .. ... e
17. Disciplina de la libertad contractual en los cédigos del ochocien-
£ - Z
18. Lineamientos actuales del problema de la libertad contractual . . .
19. Nuevos modelos contractuales. Contratos “standard” . ... .. ..
20. Contratos-tipo y contratos normativos .. ................
21. Contratoscolectivos .. ........ ...,
22. Intervencién del Estado en la economia: limitaciones al “poder
de autorregulacion’ de los particulares .. ................
23. Directrices generales del sistema normativo vigente: la constitu-
CIOM L . e
24, Reglas tradicionales y normas innovadoras del cddigo civil de
1942 enmateriadecontrato . . .. ... ....... . ...
25. Contratos standard (condiciones generales del contrato) . . . . . ..
26. Deberdecontratar . .. ........ ... ...\ iiun
27. Determinacion del contenido del contrato . . . .. .. .........
28. Negocios atipicos e innominados . . .. ..................
29. Limites de ley a la creacion de figuras innominadas y atipicas . . .
30. “‘Sentido” actual de las categorias generales del contrato y del
NBRBOCIO . . . . . . e e e

Los presupuestos y la estructura del negocio jurfdico y del contrato . .

SECCION PRIMERA: Nociones generales . ........................

1. Diferenciacién entre contratos y negocios unilaterales . . .. .. ..
2. Negocios unilaterales y contratos con obligaciones a cargo del
soloproponente . . ... ... .. .. ...
3. Negocios unilaterales recepticios y no recepticios . ..........
4. Negocios bilaterales y plurilaterales . . ..................
5. Presupuestos y elementos del negocio y del contrato . . .. ... ..




SECCION SEGUNDA: Andlisis de los presupuestos: partes y sujetos del
negocio juridico ........... .. ... . ... o

SEcCION TERCERA: Los elementos esenciales

26.
27.
28.
29.
30.
31.
32.
33.
34.

35.
36.
37.
38.
39.
40.

Indice

“Sujeto” y “parte” delnegocio . . . ... ... .. ... . . ...
Acto colectivo, colegial, complejo . . ... .. ... .. . L
Parte en el acto y parte destinataria delefecto ... ..........
Legitimacion para el negocio y actos de disposicién . . .. ... ...
Requisitos subjetivos . . . ... ... .. .. o oo
. Sustitucidn'en la actividad juridicaajena . .. .. .. ... .. ... ..
Larepresentacidon .. . ..... ... ... ... . ... . e,
Fuentes de la representaciéon. Caracteres generales del fenémeno .
Actividad por cuenta y en nombre ajenos . ... .. ..........
. Larelacibndegestibn . .. ... ... ... ... ... ... .. .. ...

Aspecto ““interno” y aspecto “externo” de la representacion.

Representacién indirecta . .. .. ...... .. .. ... .. ... ...,
. Representacién legal y gestion de negocios: fundamento de la
legitimacion representativa . . . . ... ... ... ... ..,
. Representacion legal y representacion voluntaria . ..........
La representacion voluntaria, Procura . . . . ... .. ... ... . ...
La ““indicacion” del nombre ajeno . . . ... ... ............
. Vicios del querer: buena y mala fe del representante y del
representado . ... L.
. Conflicto de intereses entre representante y representado.
El ““contrato consigo mismo™ . . .. ... ... .. ..
. Defecto de la legitimacion representativa, Ratificacién . . . . .. ..
24. Contrato por persona que se designard . . ... .............
. Contrato por cuenta de aquel a quien corresponda.
Determinacion del destinatario (testamento y donacién) .. .. ..

La manifestacion de voluntad negocial .. ................
Comportamiento de simple inercia: el silencio . . ... ........
Limites a la libre exteriorizacion deldesignio . . . . .. ........
Formacién y celebracionde losnegocios . . . . .............
Actos unilaterales no recepticios: perfeccionamiento y eficacia . .
Actos unilaterales recepticios . . .. .. ... .. ... .. ...
Procedimientos de formacion y celebracion de los contratos . . . .
Las negociaciones y la responsabilidad precontractual ... ... ..

*Desistimiento’ injustificado de las negociaciones y otras

“INCOTTECCIONES™ . . . . o
Deberdeaviso .. .. .. ... ... ... ...
Alcance objetivo de la incorreccion . ... ... ...
Ladisciplina especial del art. 129-bis . ... ... .. ..........
Responsabilidad precontractual de la Administracion Pablica . . .
Resarcimiento del dafio (“interés negativo™) .. ............
Pactos vinculados a (futuros) contratos . . . .. .............

Vil

712
712
714
721

723
725
728
731

734



VIII

41.
42.
43,
44.
45.
46.
47.

48.

49.
. Oferta irrevocable o ““firme”’

51.

52.
53.
54.
55,
56.
57.
58.
59.
60.

61.

62.
. Reserva mental

64.

65.
66.

67.
68.

69.
70.
71.
72.

73.
74.
75.

76.
77.

78.
79.
80.
. Nexo causal entre amenaza y negocio. Temor reverencial

82

Indice

Prelacion convencional y prelaciénlegal . .. ....... .. ... ..
Elcontrato preliminar . . .. ...... .. ... ... .. .. .. .. ..
Clausulapenalyarras .. ....... ... ... ... ... .. .. ...
Clausulapenal .. .. .. ... .. .. .. .. . . . .
Arras confirmatorias . . .. ... ... L. o
Arraspenitenciales . .. ... ... L oo
Pago anticipado . . ... ... ... L

La celebracion del contrato. Contrato celebrado entre personas
PIESENIES . . . . . . e
Contrato celebrado entre personas distantes. Oferta y aceptacion .

Contrato entre ausentes: momento y lugar de la celebracion del
ACTO . o o
Contrato entre ausentes: celebracion sin una aceptacion expresa. .
Laforma. .. ..... ... . .. .. .. . e
Forma exigida so pena de nulidad (“‘ad substantiam™) .. ... ...
Otros casos de exigencia formal. Forma y contenido del acto . . .
Forma y negocios ‘““instrumentales”
Forma “‘ad regularitatem™ . . .. ... . ... ... ... .. ... ...
Forma “ad substantiam” y forma ‘“‘ad probationem”
Formas convencionales .. ..........................
Casos de divergencia entre voluntad y manifestacion . . ... .. ..
Las figuras tradicionales de divergencia entre voluntad y manifes-
taciOn . . . ..
Violencia fisica

Errorobstativo. . ... ...... .. ... ... .. .
Viciosdelquerer ... ...... ... ... .. ... . ... . ... ..
Error-vicio . . . .. . .. .
Errorobstativo . . . ... .. ... . e
“Tipos” especiales de error contemplados en el codig
“Esencialidad” delerror. .. .. ... ... ... ... . o
Errordederecho .. .......... ... .. .. ... .. .. .. . ...
Error de calculo e interpretacidon del contrato .. ...........
Error incidental, error esencial y rectificacion del contrato
HipOtesisde errornoesencial .. .. ..... ... .. .. ... .. ...
Errores comunes (o conocidos) sobre los motivos. Presuposicién .
Conocibilidad delerror ... ..... ... ... ... ... .. ..
Relevancia del error sobre el motivo en el testamento y en la
donacidn . . ... ... ..
Tutela de la voluntad del declarante en los negocios a titulo
gratuito . . .. ...
Errorymatrimonio . . . . ... ... ... ... .
Ambito de relevancia del error
La violencia moral o siquica

. Caracteres de la amenaza, su objetivo y sus destinatarios




Indice IX

83. Violenciadeltercero .. ... ..... ... .t 854
84. Violencia determinante y violencia incidental . . .. ... ... .... 855
85. Eldolo ... ... .. . e 855
86. Dolo comisivo ydoloomisivo . . .......... ... ... ... ... 857
87. Requisitos del dolo: el llamado “‘dolus bonus” y la publicidad
MENLITOSA . . . ottt e e et e e 857
88. Error provocado porculpaajena ...................... 860
89. Error provocado por dolo y error espontdneo . . .. .......... 860
90. Campo de aplicaciondeldolo . ... .. ... ... ... ... .... 862
91. Dolodetercero ... ........ ..t 863
92. Dolo determinante y dolo incidental ... ... ............. 864
93. Elobjeto . ... ... .. e 865
94. Posibilidad, licitud, determinacion o determinabilidad del objeto . 868
95. Licituddelobjeto . ... ... ... .. ... ... 872
96. Determinacion o determinabilidad delobjeto . . . ... ...... .. 874
7. Lacausa . ... ... .ottt e 879
98. Identificacion de los esquemas negociales con base en la funcion . 884
99. Relevancia objetivadelacausa .......... ... ... ... ..... 886
100. Causa de la atribucion patrimonial . . ... ................ 888
101. Falta, irrelevancia e ilicitud de lacausa .. ................ 898
102. Ilicitud de la causa: violacién de normas imperativas . . . ... ... 902
103. Causa contraria al orden publico . .. ... ................ 903
104. Causa contraria a las buenas costumbres . . ... ............ 907
105. Negocioen fraudealaley ... .. ... .. ... . .. ... ... ... 911
106. llicitud de los motivos. Causa y desequilibrios econémicos del
COMEIAtO . . .\ v i et et e e e e 913
107. Simulacidon .. .. ... ... 917
108. Funci6n del procedimiento simulatorio . . ... ............. 918
109. Simulacién y ordenamiento juridico . . .. ...... ... ... ... 919
110. Simulacion absoluta y simulacién relativa . . ... ........... 920
111. Simulacién y negocios unilaterales . . . ... ............... 921
112. Efectosde la simulacién entre laspartes . ... ............. 923
113. Tutela de los terceros interesados en hacer prevalecer la realidad
sobrelaapariencia . .......... ... ... ... ... L 925
114. Tutela de los terceros subadquirentes de buena fe del titular
APATENTE . . . . . . e e e 927
115. Tutela de los acreedores del titular aparente y conflicto entre
ACTEEAOTES . . . L o it i 929
116. Pruebadelasimulacion . ... ... .. ... ... ... .. .. .. .. .. 931
117. Negocios indirectos y negocios fiduciarios. Negocios indirectos . . 933
118. Negocio fiduciario .. .. ... .. ... . . . .. . . 934
119. Aplicaciones normativas: Fiducia testamentaria . ... ... ..... 937
120. Relevancia del vinculo fiduciario: fiduciante y terceros . . ... .. 938
121. Importancia del fendmeno en el sector asociativo y de sociedades . . 939

122. Lascoligaciones negociales . . . ... ... ... ... ... . ..., 941



XL

XIIL.

Indice

SECCION CUARTA: Los elementos accidentales .. ................. .

123. Lacondicion. Nocidén y disciplina . .. ..................
124. Caracteres del evento prevenido como condicién, Presupuestos
deeficacia. .. ... ... . .. ... e
25. Negocios que no admiten inclusién de condiciones . ... ......
26. Condicién suspensiva y condicion resolutoria. Condiciones
POLEStAtIVAS . . . . . . . e
127. llicitud e imposibilidad de lacondicién . . . ...............
128. Fase de pendencia del acto sometido a condiciéon . .. ...... ..
129. Ejercicio de los derechos sometidos a condicién .. .. ........
130. Ocurrencia o falta de ocurrencia del evento
131, Eltérmino . . ... ... .
132. Nocién de término de eficacia . . .. ....................
133. Negocios que no admiten inserciénde término . . . . ... .. .. ..
134. Autonomia de los particulares y propiedad “temporal” . ... ...
135. Aspectos peculiares de la disciplina del término de eficacia . . . . .
136. Término de eficacia y término para el cumplimiento
137. Coémputodel tiempo . . .. .. .. ... ...
138. Elmodo(ocarga) . . ... .ot
139. Delimitaciondelafigura . .. .. ... ... ... .. .. ... .....
140. Relaciones entre cldusula modal y enriquecimiento obtenido
141. licitud e imposibilidaddelmodo . . . . ... ......... .. ...,
142. Cumplimiento e incumplimiento del modo

La interpretacion del negocio juridico y del contrato . . .. ... ... ..

Calificacion, interpretacion e integracion del negocio . . . ... ...
. Procedimiento interpretativo. “Comin intencién de las partes” . .
Sistematizacion tradicional de las reglas sobre la interpretacién
delcontrato . . .. . .. .. .. ..
4. Interpretacion conforme a la buena fe y sentido integral de la
actividad interpretativa .. .. ... ... .. L oL
5. Interpretacion del testamento . . .. .. ... ... .. ... ...,

LIt —

Validez (invalidez), eficacia (ineficacia), categorias de negocios juridi-
Cosydeconmtratos . . . . ... ...

SECCION PRIMERA: Validez y eficacia de los negocios juridicos . . ...

Premisas generales. Relevancia e irrelevancia juridica . . . . ... ..
Validezeinvalidez . .......... ... ... ... . . ... . ...
Eficaciae ineficacia. . . ... . ... ... ... . .. L. L.
Determinacion de los efectosdel negocio .. ..............
Irrevocabilidad del compromiso negocial: [a revocacion en algunos
negocios juridicos unilaterales . . ... ... ... oL oL
6. Fuerza vinculante de los actos y de los negocios juridicos de

familia . .. .. e

bWl —

946
947

948
951

952
956
958
961
962
965
965
966
967
968
969
970
971
971
973
973
974

975

975
979



Indice

7. Fuerza vinculante del contrato entre laspartes . . ... ........
8. Disolucion unilateral del vinculo contractual . ... ..., .. ....
9. Desistimiento convencional . .. ........... ... ... ... ..
10. Precio del desistimiento: arras y multa potencial . . . ... ... ...
11. Eficacia del negocio frente aterceros . ..................
12. Contratoen favordetercero . ... ........ ... . .. .....
13. Relacién entre estipulante y tercero; relacion entre estipulante y
PIOMItENte . . . . .. .. e e s
14. Promesa de la obligacion o del hecho de un tercero . . ... ... ..
15. Relevancia practica de la promesa del hecho ajeno y disciplina
NOrmMativa . . . . . ..ot e e
16. Principio del consentimiento traslativo: su significado histérico . .
17. Efectotraslativo . . . .. .. .. ... ... L
18. Efectosconexoscon la aplicacidn del principio del ‘‘consentimien-
to traslativo™ . . . .. .. L

SECCION SEGUNDA: La invalidez del negocio juridico y del contrato:
nulidad y anulabilidad ....................

19. Premisas generales: irrelevancia (inexistencia) e invalidez del
NEEOCIO . . . . o o it e s
20. Nulidad: disciplina, nocioén e hipotesis principales . . . ... ... ..
21. Fundamentodelafigura ... ........... ... .. .. .....
22. Caracteresesenciales . .. ...........................
23. Conversidbndelnegocionulo . . ... ........ .. ... .......
24, Nulidad parcial . . . ... ... ... ... ... . .
25. Elprincipio de ‘“‘conservacion” de los efectos del negocio . . . . . .
26. Ineficacia del negocio nulo y situacion de los terceros subadqui-
TEMEES . . . ot et e e e e e e
27. Anulabilidad: disciplina, nocidén y principales hipOtesis . . . .. ..
28. Fundamentodelafigura . .. ........................
29. Caracteresesenciales ... ... .... ... ... ... ......
30. Eficacia provisional del negocio anulable . . . . ... ..........
31. Eficacia retroactiva de la sentencia de anulacién . . . . ... ... ..
32. Prescriptibilidad de la accidén e imprescriptibilidad de la excepcion .
33. “Relatividad” de la legitimacion para pedir la anulacién . . . . . ..
34. Convalidacion del negocio anulable ... .................
35. Negocio anulable y conservacion de losefectos . . . ... ... .. ..
36. Retroactividad de la sentencia de anulacion y situacién de los
terceros subadquirentes

SEcCION TERCERA: Las acciones de rescisién y de resolucion del
CONIYAIO .. ... ittt i i

37. Ineficacia original y sobrevenida: nociones generales . . .. ... ..
38. Remedios contra el desequilibrio de las prestaciones en los contra-
tos de prestaciones correlativas . .. ........ ... .. .......

X1



X1

39.
40.

41.
42.
43.

44.
45,
46.
47.
48.
49.
50.
51.
52.

. 53.

54.
55.

56.

57.
58.

59.

60.

Indice

Accion de rescision: nociones generales y disciplina . . . .. ... ..
Rescision del contrato celebrado en estado de peligro: nociones y
disciplinga . . ... .. .. ..
Estado de peligro y estado de necesidad . ... .............
Presupuesto de la impugnacién . ... ...... ... ... ... .. ...
Accion general de rescision por lesion: presupuestos y ambito
deaplicabilidad . ... ... ... ... .. ... ... ... ... .. ... ..
Disciplina . ... ... ... . . e
Accion de resolucién: nociones generales y disciplina .. ... ...
“Presuposicion’ y campo de aplicacion de la figura de la resolucién
Resolucion por incumplimiento. Resolucién judicial . ... ... ..
Presupuestos de la accion: gravedad del incumplimiento . . . . . ..
Resarcimiento del dafio y demandas de cumplimiento y resolucion
Resoluciéndederecho. . . .. ... ... ... ... .. .. .. L.
Efectos de la resolucion: retroactividad entre las partes . . ... ..
Resolucion en los contratos plurilaterales . .. .............
Excepcion de incumplimiento; suspension de la ejecucion, cléusula
“solve et repete” . ... ... e
Resolucién por imposibilidad sobrevenida: premisa . .. ... .. ..
Resolucion por imposibilidad sobrevenida: contratos con eficacia
obligatoriay coneficaciareal ... ........ .. ... ........
Resolucidn por imposibilidad sobrevenida y eficacia diferida o
suspendida . ... ... ...
Resolucién por imposibilidad sobrevenida y contratos plurilaterales
Resolucion por excesiva onerosidad sobrevenida: nociones
BENETAlES . . . . . ..
Presupuestos, Posibilidad de ajustar el contrato conforme a la
equidad . ... ...
Revisiondelprecio . ....... .. ... ... ... .. . ... ...,

SEcCION CUARTA: Categorias de negocios jurtdicos y de

61.
62.
63.
64.
65.
66.
67.
68.
69.
70.

71.

CONIYALOS - - « « ¢« v v e i e i v i s it et e e e e

Criterios de clasificacién . .. .. ... ... ... . o o o
Contratosasociativos . . . ... ... ... ... o
Contratos consensualesyreales . . ... ..................
Negocios con forma libre y con forma restringida . . . ... ... ..
Efectos de los contratos y criterios de clasificacion ... ... .. ..
Negocios con contenido patrimonial y no patrimonial . . .. .. ..
Negocios por causade muerte . . .. ....................
Contratos con eficacia real y con eficacia obligatoria . ... ... ..
Contratos a titulo gratuito y a titulooneroso . . .. ... .......
Contratos con obligaciones a cargo de una sola parte y con pres-
taciones correlativas . ... .. ..... . ... . ... .. .
Contratos de ejecucion continuada o periddica y de ejecucion
diferida. . ................ Ve e e e e e e

1063

1064
1065
1066

1066
1068
1071
1072
1074
1075
1077
1078
1083
1085

1085
1090

1091

1093
1094

1094

1095
1099




Indice

XII. La publicidad engeneral .. ... .........................

1.

2.
3.

Cuadro general de la publicidad relativa: a) a la condicion
juridica de los sujetos; y b) a la de los bienes inmuebles y de los
mueblesregistrados . . ... ... Lo e
La llamada publicidad de hecho. Suslimites ..............
Funcién esencialde lapublicidad . . . ... ................

4. Eventuales funciones secundarias: a) funcién probatoria;

b) funcién de tutela ...; ¢) ... y de resolucion del “‘conflicto entre
derechos™ de distintossujetos . . . .......... ... . ... ...,

XIV. La pruebade los hechosjuridicos .. ......................

1.

—

—OVwX AN AW

Tutela judicial. Autotutela. Control de legitimidad del juez y
acertamientode loshechos . . . ... ... ... . ... . .
Necesidad consiguiente de las pruebas del caso. Principio de la
disponibilidad de la prueba y de la apreciacion libre de sus
resultados por partedeljuez . .. ......................
Lacargade lapruebaex art. 2697 ... .. ... .............
Pactos al respecto. Limites de validez (art. 2698) . ..........
La prueba de los hechos negativos . .. ..................
Funcion y jerarquia de los medios de prueba .. . ... ........
Lapruebadocumental . .. ... ... .. .. ... ... ... ...
Laprueba testimonial . ............. ... ... ... ......
Laspresunciones ............ ... ... .. ... .. .. ...
Laconfesion ... ... ... ... ... . . .. .. ... ..
Eljuramento . .............. ... ... .. . ...

XIil



